I ВОПРОСЫ:

1. Валютный курс. Факторы, определяющие валютный курс.

2. Валютный рынок и его виды (срочный валютный рынок и рынок СПОТ).

3. Международное разделение труда.

4. Международные расчеты и их основные формы.

5. Международный кредит и мировой кризис задолженности.

6. Мирохозяйственное разделение труда.

7. Основные формы и виды международного кредита.

8. Особенности международной конкуренции.

9. Отрицательные влияние ПЗИ на принимающие страны.

10. Перспективы и проблемы ПЗИ в экономику Украины.

11. Платежный баланс страны и его структура.

12. Подсистемы мирового хозяйства.

13. Положительное влияние прямых зарубежных инвестиций на принимающие страны.

14. Последствия ПЗИ для инвестирующей страны.

15. Принципы Ямайской валютной системы.

16. Проблемы конвертируемости национальной валюты и пути ее решения.

17. Регулирование международных миграционных процессов. МОТ.

18. Роль международной торговли в системе международной экономики.

19. Системные признаки международной экономики.

20. Структура и динамика международной торговли.

21. Сущность и отличительные черты прямых зарубежных инвестиций.

22. Торговля на прямую.

23. Торговые посредники (биржи, аукционы, торги).

24. Украина в мировых миграционных процессах.

25. Украина в системе мироторговых связей.

26. Условия торговли.

27. Формы прямых зарубежных инвестиций.

28. Функционирование системы международного кредита: выгоды и потери.

29. Экономическая основа торговли. Специализация и сравнительные преимущества.

30. Экономическая природа и основные этапы международной миграции рабочей силы.

II ВОПРОСЫ:

1. Дайте определение предмета курса «международная экономика».
2. Дайте определение теории «сравнительных преимуществ»
3. Какова главная причина периодической повторяемости международного кризиса задолженности.
4. Что следует понимать под валютным курсом?

5. Что следует понимать под валютным рынком?

6. Что следует понимать под валютными отношениями?

7. Что следует понимать под внешнеторговой операцией? (экспорт, импорт)

8. Что следует понимать под внешнеторговым контрактом?

9. Что следует понимать под гибким валютным курсом?

10. Что следует понимать под еврорынком?

11. Что следует понимать под конвертируемостью валюты?

12. Что следует понимать под контрактом аренды?

13. Что следует понимать под контрактом встречной торговли?

14. Что следует понимать под контрактом купли-продажы?

15. Что следует понимать под контрактом подряда?

16. Что следует понимать под международной трудовой миграцией?

17. Что следует понимать под международной экономической интеграцией?

18. Что следует понимать под международным кредитом?

19. Что следует понимать под мировой валютной системой?

20. Что следует понимать под паритетом покупательной способности валюты?

21. Что следует понимать под платежным балансом страны?

22. Что следует понимать под предпринимательской деятельностью в валютной сфере?

23. Что следует понимать под протекционизмом?

24. Что следует понимать под прямыми зарубежными инвестициями?

25. Что следует понимать под реструктуризацией долга?

26. Что следует понимать под торговыми посредниками?

27. Что следует понимать под трансфертными ценами?

28. Что следует понимать под фиксированным валютным курсом?

29. Что собой представляет международный коммерческий кредит?

30. Что собой представляет международный финансовый кредит?

III ВОПРОСЫ:

1. В чем заключается экономическая причина международной трудовой миграции?

2. Какова основные  предпосылки функционирования международных финансовых центров?

3. Какова сущностная структура международного  кредита?

4. Каково место Украины в мировых миграционных процессах?

5. Каковы виды внешнеторговых операций?

6. Каковы критерии мировой цены?

7. Каковы методы международной торговли?

8. Каковы основные аргументы в пользу протекционизма?

9. Каковы основные инструменты торговой политики.

10. Каковы основные особенности торгово-экономических отношений развитых и развивающихся стран.

11. Каковы основные этапы международной трудовой миграции?

12. Каковы последствия международного перемещения трудовых ресурсов для страны эмиграционной.

13. Каковы последствия международного перемещения трудовых ресурсов для страны иммигграционной.

14. Каковы современные тенденции в развитии мирового товарного обращения?

15. Назовите основные институты, регулирующие международную торговую политику.

16. Перечислите новые товарные формы, обращающиеся на мировом рынке.

I Вопросы:

1. Валютный курс. Факторы, определяющие валютный курс.

Цена валюты одной страны в денежных единицах другой страны назы​вается валютным курсом. Каждая валюта выступает на валютном рынке со своей ценой, отражающей ее интернациональную стоимость.

Определение курса иностранной валюты называется котировкой. Коти​ровка валют в условиях свободы валютных операций происходит на бирже: при наличии валютных ограничений курсы валют устанавливаются соответст​вующими правительственными органами. Наряду с официальной котировкой нередко имеет место и неофициальная котировка на «черных рынках». Суще​ствует два основных метода котировки иностранной валюты - прямой и кос​венный. При наиболее распространенной прямой котировке единица ино​странной валюты выражается в национальной валюте. При косвенной котиров​ке, применяемой преимущественно в Англии, единица национальной валюты выражается в иностранной валюте.

Существует две цены на валюту: цена покупки и цена продажи; Разница между курсами продавца и покупателя называется «маржа».

Валютный курс, как средство «приспособления» валют при международ​ных расчетах, играет важную роль в мировом хозяйстве. Он необходим для: 

•   взаимного обмена валютами при торговле товарами и услугами;
•   при движении капиталов и кредитов;
•   сравнения цен мировых и национальных рынков, а также стоимостных по​казателей разных стран, выраженных в национальных или иностранных ва​лютах;
•   периодической переоценки счетов в иностранной валюте фирм и банков.

Долгосрочными фундаментальными факторами, определяющими движе​ние валютных курсов, являются процессы, происходящие в сфере националь​ного производства и обращения. Это, прежде всего, сравнительная производительность труда и из​держки производства, долгосрочные темпы роста ВНП, место и роль страны в мировой торговле и вывозе капитала. Относительно более быстрый рост про​изводительности труда в отдельной стране в долговременном плане ведет к повышению покупа​тельной способности национальных денег по отношению к товарам и соответ​ственно к увеличению валютного курса этой страны. Чем выше издержки производства и цены в стране по сравнению с мировыми, тем больше возрастает импорт по сравнению с экспортом, что ведет к обесцениванию национальной валюты, и наоборот. Этот фактор получил название «паритет покупательной способно​сти» (ППС) валют.
Рост национального дохода страны, ведущий к увеличению спроса на импортные товары, порождает спрос на валюту страны импортера и тенденцию к обесцениванию национальной валюты. Рост экспорта связанный с ростом национального дохода в другой стране, рождает тенденцию к повышению кур​са национальной валюты страны-экспортера.

В сфере обращения к факторам, определяющим долговременные тен​денции движения валютного курса, относится инфляция. Более высокие темпы нацио​нальной инфляции, при прочих равных условиях, ведут к снижению валютного курса данной страны по отношению к странам, имеющим относительно невы​сокие темпы обесценивания денег. Одним из факторов, определяющих движение валютных курсов, является относительный уровень реальных процентных ставок. Относительный уровень реальных процентных ставок регулирует потоки капиталов между странами. Увеличение процентных ставок делает страну привлекательной для вложения финансовых средств, в результате увеличивается предложение иностранной валюты и спрос на национальную валюту. Низкие процентные ставки ограни​чивают или вызывают отток капитала, в результате увеличивается спрос на иностранную валюту.

2. Валютный рынок и его виды (срочный валютный рынок и рынок СПОТ).
Обмен (торговля) валютами происходит на валютном рынке (ВР). Ва​лютный рынок - это рынок, на котором сталкиваются спрос и предложение иностранных валют, оцениваемых в национальной валюте. Этот рынок: 1) не​материален; 2) не имеет конкретного местонахождения; 3) является межбан​ковским рынком (банковские депозиты); 4) благодаря процессу телекоммуни​кации и информатики является глобальным, т.е. развернутым в масштабе всего мира. Современный валютный рынок представляет собой сумму телефонных и телетайпных контактов между участниками торговли иностранной валютой.

За характером операций валютный рынок делится на срочный и рынок СПОТ. СПОТ – это валютные операции с немедленной поставкой. Это операции по курсу, зафиксированным в момент их заключения. Срочные валютные соглашения – это соглашения, за которые договариваются о поставках обусловленной суммы иностранной валюты после окончания соглашения по курсу, заранее зафиксированной в момент его заключения. 

Рынки бывают: мировые, региональные (местные).

В международной валютной терминологии различают:

валютные рынки: продажа и купля валюты в стране ее происхождения;

еврорынок: операции по закупке и продажи валюты вне страны ее происхождения.

Еврорынки - это рынки, на которых осуществляются операции по креди​там и займам, выраженные в валютах, отличных от валют стран нахождения банков, осуществляющих эти операции. Последние ускользают от валютного регулирования и от налогового законодательства данной страны. Уход от регламентации и побуждает, в значительной степени, крупные международные банки всемерно содействовать развитию еврорынков. Особое место занимает рынок евродолларов. Его образование вызвано тем, что в ходе развития миро​вой системы сложились особые обстоятельства формирования предложения и спроса на доллары вне США.

Возникнув из потребностей внешней торговли, валютные рынки сегодня развиваются в значительной степени, независимо от международной торговли. Объем операций на них не сопоставим с объемом мирового обмена товарами и услугами. По мере интеграции западной экономики отменялись ограничения зарубежных инвестиций, вследствие чего возрастал объем валютных операций, связанных с международным движением капиталов, переводом их из одной валюты в другую.

3. Международное разделение труда.

Международное разделение труда понимается как разделение труда, которое возникает в процессе международно​го обмена товарами, т.е. в процессе международной торговли. Оно опирается на экономически выгодную специализацию производства отдельных стран и проявляется во взаимном обмене результатами производства в определенных пропорциях.

Международное разделение труда существует в двух основных формах: международная специализация и международное производственное кооперирование.
Международная специализация. Международная специализация - это форма разделения труда между странами, в которой рост концентрации однородного производства происходит на основе прогрессирующей дифференциации национальных производств. Специализация в рамках международного разделения труда в конечном итоге предполагает специализа​цию стран и регионов на производстве отдельных продуктов и их частей для мирового рынка.
Международное производственное кооперирование. Международное производственное кооперирование является следствием дифференциации национальных производств и устанавливает производственные связи между странами, взаимодействующими в системе международного разделения труда.
Международное производственное кооперирование базируется на пред​метной специализации и выступает формой частного и общего разделения труда в мировом хозяйстве.

4. Международные расчеты и их основные формы.

Основной формой валютных отношений являются международные рас​четы, производимые по международным операциям и отраженные в обобщен​ном виде в платежных балансах  всех стран мира.

Международные расчеты - это:
а) коммерческие платежи - по денежным требованиям и обязательствам, возникающим между предприятиями, банками, учреждениями и отдельными лицами разных стран, - связанные с мировой торговлей, международным кре​дитом и ПЗИ;
б) некоммерческие платежи, связанные с перевозкой пассажиров, стра​хованием, туризмом, переводом денег за границу и др.
Международные расчеты бывают двусторонними, когда они осуществ​ляются между двумя странами, или многосторонними, когда суммы, выручен​ные от реализации товаров в одной стране, используются для платежей треть​им странам.
Подавляющая часть международных расчетов осуществляется в порядке безналичных расчетов, через банки различных стран, которые поддерживают взаимные корреспондентские связи. Платежи наличными деньгами по международным расчетам производят​ся в основном при поездках за границу делегаций, туристов или частных лиц, которые обменивают в банках валюту своей страны на соответствующую ино​странную валюту.
Основными формами международных расчетов по международной тор​говле являются товарный аккредитив и акцепт документов, переданных банку на инкассо.
Инкассо - это банковская операция, посредством которой банк по пору​чению своего клиента получает, на основании расчетных документов, причи​тающиеся ему денежные средства от предприятий, организаций, уч​реждений за отгруженные в их адрес товарно-материальные ценности или ока​занные услуги и зачисляет эти средства на его счет в банке.
Аккредитив - расчетный или денежный документ, представляющий со​бой поручение одного кредитного учреждения другому произвести за счет специально забронированных средств, оплату товарно-транспортных докумен​тов за отгруженный товар или выдать предъявителю аккредитива определен​ную сумму денег.
Аккредитив может быть безотзывный, отзывный и переводный.
Безотзывный аккредитив - это твердое обязательство банка-эмитента не изменять и не аннулировать его без согласия заинтересованных сторон. От​зывный аккредитив может быть изменен или аннулирован в любой момент без предварительного уведомления продавца. При отсутствии соответствующего указания аккредитив считается отзывным. Переводный аккредитив применяется, по договоренности с покупателем, в том случае если продавец имеет субпоставщиков, по которым он переводит часть этого аккредитива. Переводный аккредитив дешевле, чем открытие от​дельных аккредитивов субподрядчикам.

5. Международный кредит и мировой кризис задолженности.
Проблема международного кредита со всей очевидностью свидетельст​вует о том, на сколько выявленные ранее принципы нормального функциони​рования кредита не соответствуют реальным требованиям международного рынка кредита для суверенных заемщиков. Наиболее серьезным подтверждением сказанному служит так называе​мый мировой кризис задолженности.
Главной причиной периодической повторяемости международного кри​зиса задолженности является наличие сильной мотивации к отказу от платежей по долгу суверенными задолжниками. Если правительства-должники приходят к заключению, что выполнение всех платежных обязательств не обеспечивает более чистый приток средств в будущем, появляется стимул отказаться от час​ти или от всех платежей по долгам, чтобы избежать оттока ресурсов из страны. Причина прекращения платежей суверенными должниками помогает объяснить и некоторые черты поведения международных кредиторов. Одна из них - настойчивость в установлении более высокой процентной ставки в кре​дитах зарубежным правительствам по сравнению с кредитами частным и госу​дарственным заемщикам в своей собственной стране. Требование более высо​кой процентной ставки является способом получения своего рода страховой премии на случай отказа от выплат по долгам: пока нет кризиса, кредиторы получают эту премию, но в случае кризиса они несут крупные потери. Что способно решить проблему отказа от платежей? Чтобы от​тянуть момент отказа от выплат по долгам, новые кредиты должны по мень​шей мере покрывать суммы выплат процентов и основной суммы долга. Но даже если новые кредиты настолько велики, их предоставление увеличивает общую сумму итогового долга, по которому в конце концов должник может отказаться платить вне зависимости от того, как долго будет осуществляться новое кредитование.
Верным способом разрешения проблем права собственности на кредиты, предоставляемые суверенным должникам, является введение залога или обес​печения, т.е. активов того или иного вида, которые могут перейти в собствен​ность кредитора в случае приостановки выплат по долгу заемщиком. Кредиторы идут на уступки заемщикам, тем или иным образом реструктуризируя долг.
Реструктуризация долга - это переоформление долговых обязательств, по которым наступил или просрочен срок платежа. В это понятие входят. 1. Реструктуризация долга по линии Парижского клуба. Она наиболее значима для государственных долгов и происходит по общему согласию стран-кредиторов. Список участников Парижского клуба может изменяться, однако, на нем присутствуют преимущественно главные кредиторы. Главная задача встреч в Парижском клубе — создать более приемлемые условия для возвраще​ния долгов. 2. Реструктуризация долга коммерческими банками. Наиболее популяр​ным приемом реструктуризации долга для коммерческих банков кредиторов стал принятый в 1989 г. план Бреди. Согласно этому плану, банки идут на ре​организацию некоторой части долга развивающейся страны (как правило, это снижение процентных выплат) лишь в том случае, если ее правительство при​ступит к осуществлению более радикальной программы макроэкономических и структурных преобразований. Каждый банк-кредитор имеет право выбрать свои методы реструктуризации, которые были ранее оговорены в условиях до​говора. В реструктуризацию долга также включаются: конверсия долга в активы; обратный выкуп долговых обязательств; конверсия долга в облигации; списание всего долга или его части.
6. Мирохозяйственное разделение труда.

В отличие от международного разделения труда, мирохозяйственное разделение труда - это разделение труда не "между странами", а разделение труда "внутри" метасистемы мирового хозяйства, 
Во всемирном хозяйстве нет отраслей как в национальном хозяйстве. В отличие от международного разделения труда, мирохозяйственное разделение труда - это технологическое разделение труда в самом производстве на основе единичного разделения труда (т.е. внутреннего для транснациональных корпораций) и мирохозяйственной внутрифирменной кооперации.

Мирохозяйственное разделение труда по своей природе экстерриториаль​но. Оно не может (как международное разделение труда) быть представлено по территориальному признаку. В качестве форм мирохозяйственного разделения труда выступают мирохозяйственная специализация и мирохозяйственное производственное кооперирование.
Мирохозяйственная специализация. Мирохозяйственная специализа​ция осуществляется не в разрезе национальных экономик, а внутри транснациональных экономик, не признающих национальных границ и рассматривающих мир как единое технологическое, экономическое, правовое и социально-культурное пространство. Это форма внутрифирменного (в основном подетального, технологического) разделения труда. В этом плане, международ​но специализируемые товары — это товары, которые производятся не одной или несколькими странами, а одной или несколькими транснациональными корпорациями.

Мирохозяйственное производственное кооперирование. Мирохозяйствен​ное производственное кооперирование является результатом развития подетальной и технологической специализации в мировом хозяйстве. Развитие мирохозяйственного производственного кооперирования связано с развитием специализации внутри и между транснациональными корпорациями, которые формируют единое мирохозяйственное пространство.

7. Основные формы и виды международного кредита.

Международный коммерческий кредит предоставляется на закупку оп​ределенных товаров или оплату услуг и носит, как правило, «связанный» ха​рактер, т.е. имеет строго целевой характер, закрепленный в кредитном согла​шении. Международный коммерческий кредит часто выступает в виде «фир​менного» кредита. Последний имеет место тогда, когда фирма-экспортер од​ной страны предоставляет импортеру другой страны отсрочку платежа при реализации товаров и услуг.

Адекватной формой международного кредита как международного дви​жения капитала является финансовый кредит, используемый преимущественно на портфельные инвестиции и выступающий, прежде всего, в виде частного кредита, как частным, так и государственным заемщикам.
Международный кредит подразделяется на краткосрочный (до 1 года), среднесрочный (от 1 до 5-7 лет) и долгосрочный (свыше 5-7 лет). Междуна​родный кредит может предоставляться в валюте страны кредитора, страны-заемщика, третьей страны либо в коллективных валютах (Евро, СДР).

Международный кредит осуществляется посредством приобретения об​лигаций, акций и других ценных бумаг на международном и иностранных рынках капитала. В качестве основного посредника между заемщиками и не​посредственными кредиторами-инвесторами, помещающими свои средства в ценные бумаги, выступают ТНБ. Последние могут предоставлять взаймы под ценные бумаги брокерам и дилерам фондовых бирж, финансовых компаний и других кредитно-финансовых учреждений.
В последнее время возросло значение облигационных займов, как формы привлечения долгосрочных средств с международного и национальных рынков капитала.
В международной практике применяются различные виды облигацион​ных займов. Классические займы осуществляются путем публичной эмиссии иностранных облигаций на национальном рынке ценных бумаг синдикатами местных банков в соответствующей валюте с котировкой на бирже данной страны. Применяются также конвертируемые облигации, которые при опреде​ленных условиях можно обменять на акции компании-должника по заранее ус​тановленному курсу. В последние годы большой популярностью у инвесторов пользуются облигации с варрантом - отдельным документом, дающим вла​дельцу право покупки в течение указанного срока акции по фиксированному курсу. Особой разновидностью таких ценных бумаг являются облигации с зо​лотым варрантом, который дает возможность инвестору приобрести золото по твердой цене независимо от конъюнктуры рынка.

8. Особенности международной конкуренции.

Мировому рынку характерна олигополистическая конкуренция. Она предполагает конкуренцию крупных фирм, контролирующих значительную часть производства и сбыта того или иного товара. Характерной чертой такой конкуренции является самостоятельность в определении рыночной политики при учете стратегии конкурентов. Специфика международной конкуренции заключается в том, что она включает не только конкурентоспособность товара, но и конкурентоспособность фирмы, отрасли, страны. В качестве особенности международной конкуренции следует выделить возрастающую роль неценовой конкуренции. Это утонченная форма борьбы между товаропроизводителями, связанная с улучшением качества, сервисного обслуживания, имиджа фирмы. При этом не исключается скрытая ценовая конкуренция, если повышение качества происходит быстрее, чем растет цена. Тем не менее, неценовые факторы существенно не влияют на существование конкуренции как доминирующей формы олигополистического рынка.
Множественность особенностей международной конкуренции порождает множественность цен международной торговли.
Цена на единичный товар. Множественность цен касается, прежде всего, единичного товара. Это означает, что на один и тот же товар возможен ряд цен: цены по обычным коммерческим сделкам, цены по клиринговым соглашениям; цены по программам помощи и др. При выделении из множества цен мировой цены используются, как правило, два основных критерия: по этой цене проходят крупные коммерческие сделки, предусматривающие не связанные экспортные и импортные операции; мировыми признаются цены сделок, совершенных в важнейших центрах мировой торговли.
9. Отрицательные влияние ПЗИ на принимающие страны.

Отрицательное влияние ПЗИ на принимающие страны может происходить в следующих направлениях: индустриальное господство, технологическая зависимость, нарушение экономических планов, Культурные изменения, вмешательство ТНК в деятельность правительства принимающей страны. Используя технологический трансферт, ТНК могут предоставлять помощь в экономическом развитии принимающей страны, но могут оставить его зависимой от внедряемой технологии. Большее того, ПЗИ могут оказывать содействие “отплыву умов” из принимающих стран в исследовательские центры стран базирования. Много стран одним из условий ПЗИ выдвигают требование размещения исследовательских центров на их территории. Много из потенциальных экономических требований от ПЗИ часто не реализуются. Прилив капитала может в более отдаленной перспективе сопровождаться его отливом, который естественно наносит ущерб принимающей стране. Вместо стимулирования внутренней конкуренции и содействия предпринимательству, транснациональные корпорации с их преимуществом в производстве продуктов и маркетинговых способностях подавляют конкуренцию. ТНК могут не выполнять обязательств  использовать местных поставщиков, а использовать собственных поставщиков со своих внутренних рынков. Экстерриториальность ТНК, то есть распространение государством собственных законов на иностранные предприятия своих компаний, усложняет контроль принимающей страны над бизнесом в ее границах.

10. Перспективы и проблемы ПЗИ в экономику Украины.

По подсчетам Министерства экономики Украины, необходимость в ин​вестициях для скорейшего реформирования экономики страны составляет се​годня более 40 млрд. долл.
Наиболее привлекательными для западных инвесторов регионами на се​годня являются Киев, Донецкая обл., Одесская обл., Закарпатская обл., Днеп​ропетровская обл.
Объемы ПЗИ в Украину могли бы существенно вырасти в условиях ста​бильности украинских рынков, законодательства, политики и валюты, т.е. в ус​ловиях предсказуемости экономического и социально-политического развития Украины.
Кроме этих серьезных макроэкономических проблем, специалисты Ор​ганизации промышленного развития при ООН (ЮНИДО) определили и ряд важных микроэкономических проблем, возникающих при инвестировании. Это незнание или нежелание руководителей предприятий Украины работать по ус​тановившимся в мировой практике правилам, отсутствие опыта работы с ино​странными инвесторами, а также нежелание руководителей предприятий идти на материальные затраты в процессе привлечения инвестиций.
С целью разрешения этих проблем, в Украине принята специальная про​грамма поощрения иностранных инвестиций. Основная цель этой программы - поощрение вложения иностранного капитала в приоритетные отрасли эконо​мики Украины за счет предоставления льгот и страховых гарантий по наиболее эффективным инвестиционным проектам, усовершенствование системы право​вого регулирования иностранного инвестирования, развития инфраструктуры международного бизнеса и других предпосылок иностранного инвестирования.

Задача программы - обеспечить за счет привлечения иностранных инве​стиций дополнительные источники финансирования:
•   прогрессивных структурных преобразований в экономике Украины; 

•   развития мощного экспортного потенциала;
•   повышения технического и качественного уровня производства;
•   уменьшения потребностей предприятий Украины в энергоносителях и сы​рье;
•   ликвидация существующих диспропорций и дефицитов на рынке Украины.
В этой программе особо выделяются приоритетные сферы для ино​странного инвестирования.
В программе особо выделяются ряд требований к ПЗИ:
1. Инвестиция должна содействовать созданию новых рабочих мест на предприятиях, в которых осуществляются иностранные инвестиции.

2. Инвестиция должна сопровождаться внедрением современных или перспективных ресурсосберегающих и экологически безопасных видов техно​логий.
3. Инвестиция должна ориентироваться на наиболее рациональное ис​пользование сырьевой базы Украины.
4. Инвестиция должна содействовать снижению энергопотребления на единицу изготовляемой продукции.
5. Продукция предприятия с иностранными инвестициями должна быть конкурентоспособной на международных рынках.
Соответствие ПЗИ выдвигаемым требованиям осуществляется Агентст​вом международного сотрудничества и инвестиций на основании заключений независимых экспертов.
Поощрения иностранных инвестиций находит выражение в программе и в ряде мероприятий, направленных на создание надежных правовых гарантий.
11. Платежный баланс страны и его структура.

Международные расчеты по операциям внешней торговли и движению капитала опосредствуются валютными отношениями. Все эти операции отра​жаются в ПБ страны, который представляет собой систематическую запись всех сделок с внешним миром. ПБ - объем и соотношение сумм платежей, произведенных данной страной за границей, и сумм поступающих из-за грани​цы за определенный период времени (год, квартал и т.д.). Превышение посту​плений над платежами - активное сальдо ПБ, а превышение платежей над по​ступлениями - пассивное сальдо.
ПБ , как и любой другой , имеет две стороны: статьи кредита и статьи дебета. Статьи кредита - плюсовые статьи - отражают операции «экспорт​ного типа», по которым страна получает иностранную валюту. Статьи дебета -минусовые статьи - отражают операции «импортного типа», по которым иностранная валюта расходуется. Кредит показывает приток иностранной ва​люты, т.е. ее предложение, дебет - расход иностранной валюты, т.е. спрос на нее.
ПБ состоит из трех частей:
-   «счет текущих операций»;
-    «счет движения капитала»;
-    «счет официальных резервов».
Первая часть ПБ - «счет текущих операций» - включает такие статьи: на стороне кредита - товарный экспорт, экспорт услуг, чистые доходы от инве​стиций; на стороне дебета - товарный импорт, импорт услуг, чистые денежные переводы.
Вторая часть - «счет движения капитала» - отражает на стороне кредита приток капитала в страну (поступления: получение займов, иностранные инве​стиции), а на стороне дебета - отток капитала (платежа: покупка иностранных материальных и финансовых активов).
Третья часть - «счет официальных резервов» - служит для урегулируе​мости «несбалансированности» ПБ по текущим операциям и движению капи​тала, а также для поддержания необходимого курса национальной валюты.
ПБ говорит о состоянии, официальных резервов иностранной валюты, по​зициях национальной валюты и способности страны платить по своим обязательствам. В конечном счете в ПБ отражается состояние национальной эконо​мики и ее место в системе мирохозяйственных связей.

12. Подсистемы мирового хозяйства.
Современное мировое хозяйство явл. сложной социально-экономической системой. Эта система формировалась постепенно и в том виде, в котором мы сейчас наблюдаем мировое хозяйство начало складываться на конце 19 – начала 20 ст. Мировое хозяйство относят к сложным системам или метасистемам, поскольку его составные элементы тоже являются системами. Такие составные элементы характеризуют основные  процессы, явления, отношения, которые функционируют в масштабах системы мирового хозяйства. Современное мировое хозяйство разделяют на такие основные подсистемы: экономическую, технологическую, правовую, социально-культурную. В зависимости от критериев в классификации, можно выделить и другие подсистемы, которые составляют структуру системы мирового хозяйства. Каждая подсистема в свою очередь тоже явл. системным объектом, имеет собственную логику, особый механизм функционирования.

Экономическая подсистема представляет собой совокупность международных экономических отношений, которые функционируют в границах мирового хозяйства. Структуру экономической подсистемы составляют такие элементы или международные экономические отношения как: международная торговля, международное движение факторов производства (капитал и рабочая сила), мировые валютные отношения. Экономическая подсистема системы мирового хозяйства и явл. предметом нашего исследования. Технологическая подсистема – это совокупность технологических стандартов, которые определяют определенный уровень развития производства на данном этапе общественно-исторического развития цивилизации. Правовая подсистема – это сведения норм современного гражданского, патентного, финансового и других прав, которые регулируют экономические отношения между субъектами мирового хозяйства. Социально-культурная подсистема – это одна из найсложнейших сфер, которая объединяет этнические, языковые, философско-религиозные и тому подобные параметры поведения человека, традиции, что сложились в обществе, стереотипы, согласование человека, вкусы и преимущества потребителей, определенный уровень менталитета общества  на данном историческом этапе. Все подсистемы мирового хозяйства равноправные и равнозначные, не имеют какой-то одной доминирующей подсистемы, любая из подсистем влияет на все другие и в свою очередь все другие подсистемы влияют на нее. Таким образом современное мировое хозяйство явл. сложной системой, целостность которой определяется механизмом взаимодействия его подсистемы. Поэтому мировое хозяйство явл. многомерной метасистемой. Многомерность метасистемы мирового хозяйства имеет важный практический аспект. При исследованные любой подсистемы мирового хозяйства необходимо учитывать влияние на нее всех других подсистем. Так на пример: изучая механизм той экономической подсистемы следует иметь в виду, какие экономические процессы не являются изолированными, а находятся под влиянием технологической, правовой, социально-культурной подсистемы.
13. Положительное влияние прямых зарубежных инвестиций на принимающие страны.
Положительное влияние ПЗИ на принимающие страны может происходить в следующих направлениях: накопление капитала, технологические и управленческие знания, региональное и отраслевое развитие, внутренняя конкуренция и предпринимательство, платежный баланс, труд.

ПЗИ влияют и на платежный баланс. Замещение импорта внутренним производством, доходы от экспорта, субсидирование импорта технологии и менеджмента – все это оказывает содействие расширению торговой части платежного баланса принимающей страны. ПЗИ могут не только уменьшить зависимость от импорта данного продукта за счет увеличения внутреннего производства, а и оказывать содействие получению дохода от его экспорта.

14. Последствия ПЗИ для инвестирующей страны.
Большинство аспектов ПЗИ, которые касались принимающей страны, с таким же успехом могут быть отнесены и к инвестирующей стране.

1. Зарубежные прямые инвестиции означают дополнение к ВНП инве​стирующей страны за счет прибылей и отчислений, перечисленных филиалами.

2. Во многих случаях, внутрифирменные трансферы создают дополни​тельные экспортные возможности.

3. Многие страны содействуют ПЗИ, рассматривая их как средство сти​мулирующее рост, расширение экспортных рынков и служащее другим целям, включая политические.
4. Главный отрицательный момент касается занятости. Многие органи​зации указывают не только на открытую потерю работы, но также на воздейст​вие на импорт И экспорт. Наиболее спорным являются инвестиции в предпри​ятия в развивающихся странах, продукция которых идет на экспорт в материн​скую страну.
5. Еще одна важная проблема относится к технологическому преимуще​ству. Некоторые критики утверждают, что создав за границей предприятия или совместные предприятия с зарубежными партнерами, страна может потерять свои конкурентные позиции на мировом рынке. Это особенно справедливо, ко​гда получатель (реципиент) может упустить время и не вложить средства в раз​витие новых технологий.

15. Принципы Ямайской валютной системы.
Основное отличие Ямайской валютной системы от Бреттон-Вудской за​ключается в следующем:
1. Изменился носитель мировых денег. Если Бреттон-Вудская система использовала в качестве конечного средства расчетов золото и резервные ва​люты, то новая валютная система опирается на СДР - коллективную валюту МВФ и Евро - коллективную валюту ЕС. Эти виды валюты стали элементом в структуре международной ликвидности.
2. Новая валютная система разрешает как фиксированные, так и пла​вающие валютные курсы или смешанный вариант.
3. Наличие замкнутых валютных блоков, которые, с одной стороны, яв​ляются участниками мировой валютной системы, с другой - внутри них суще​ствуют особые отношения между странами - участниками.
4. В Ямайской валютной системе права МВФ по надзору за валютными курсами расширены. МВФ выработал основные принципы, которых должны придерживаться страны - члены МВФ при проведении курсовой политики, с тем чтобы международная валютная система в целом функционировала эф​фективно. Суть этих принципов сводится к следующему:
а) валютный курс должен быть экономически обоснован. Страны долж​ны избегать манипулирования валютным курсом в целях недопущения необ​ходимого регулирования платежного баланса или получения несправедливых конкурентных преимуществ;
б) осуществлять интервенцию в целях сглаживания значительных хао​тичных краткосрочных курсовых колебаний;
в) при проведении интервенции учитывать интересы других стран. Были также разработаны основные критерии для определения, выполня​ет ли страна эти принципы.

16. Проблемы конвертируемости национальной валюты и пути ее решения.

Важным элементом реформирования экономики является стабилизация финансовой системы, а также денежного обращения и кредита посредством разрешения проблемы конвертируемости национальной валюты.
Конвертируемость или обратимость национальной денежной единицы -это возможность для участников внешнеэкономических сделок легально обме​нивать ее на иностранные валюты и обратно без прямого вмешательства госу​дарства в процесс обмена.

Степень конвертируемости обратно пропорционально объему и жестко​сти практикуемых в стране валютных ограничений.
Под ограничениями понимаются любые действия официальных инстан​ций, непосредственно ведущие к сужению возможностей, повышению издер​жек или появлению неоправданных затяжек в осуществлении валютного об​мена и платежей по международным сделкам.
Обратимость национальной денежной единицы обеспечивает стране долгосрочные выгоды от участия в многосторонней мировой системе торговли и инвестиций, такие как:
•   свободный выбор производителями и потребителями наиболее выгодных рынков сбыта и закупок внутри страны и за рубежом в каждый данный мо​мент;
•   расширение возможностей привлекать иностранные инвестиции и осущест​влять инвестиции за рубеж;
•   стимулирование воздействия иностранной конкуренции на эффективность, гибкость и приспособляемость предприятий к меняющимся условиям;
•   подтягивание национального производства до международных стандартов по ценам, издержкам и качеству;
•   возможность  осуществления  международных расчетов  в национальных деньгах;
•   на уровне народного хозяйства в целом - специализация с учетом относи​тельных преимуществ, оптимальное и экономное расходование материаль​ных, финансовых и трудовых ресурсов.
Украинская гривня является одной из самых неконвертируемых валют в мире, что связано с кризисным состоянием экономики Украины, с затяжным и непоследовательным характером ее реформирования как условия включения в мирохозяйственную систему.
Разрешение проблемы конвертируемости украинской национальной ва​люты и экономические реформы в Украине должны рассматриваться, поэтому, по принципу «встречного движения».
I. Создание предпосылок конвертируемости национальной валюты в хо​де реформирования экономики Украины.
II. Постепенное изменение валютного режима для стимулирования эко​номических реформ.
Создание предпосылок конвертируемости национальной валюты пред​полагает:
1) изменение отношений собственности;
2) становление реальных рыночных отношений;
3) возникновение конкурентоспособных производств и отраслей, особенно ориентированных на экспорт, что поможет противостоять иностран​ной конкуренции на внутреннем рынке и ослабить давление на платежный баланс со стороны свободного импорта и оттока прибыли иностранных участников совместных предприятий;
4) проведение реформы цен и децентрализация ценообразования, с тем, чтобы цены более глубоко реагировали на условия спрос и предложения, а их структура все более приближалась к мировой;
5) осуществление мер по уравновешиванию ПБ, диверсификация экспорта, контроль над ростом задолженности, накопление валютных резер​вов;
6) создание достаточных стимулов для привлечения иностранного капитала;
7) обеспечение современной инфраструктуры денежно-кредитных отношений, недопущение произвольного изъятия в бюджет ресурсов у банков;
8) стабилизация внутренней экономики и финансов, проведение эффективной антиинфляционной политики.
В процессе изменения валютного режима для стимулирования экономи​ческих реформ необходимо выделить два этапа.
1. Этап внутренней конвертируемости - предполагает возможность для граждан и организаций Украины осуществлять платежи за границу и покупку иностранной валюты без каких-либо ограничений. Этот этап непосредственно связан с введением гривни как внутренне конвертируемой валюты.
2. Этап внешней (полной) конвертируемости - предполагает возмож​ность свободного перевода и конвертации средств в данной валюте на счетах иностранцев.
17. Регулирование международных миграционных процессов. МОТ.

Международные миграционные процессы регулируются странами, которые участвуют в обмене трудовыми ресурсами. Контролю и регулированию подлежат социальный, возрастной и профессиональный состав мигрантов, уровень въезда и выезда иностранных трудящихся, функция межгосударствен​ного и внутригосударственного распределения рабочей силы, определение объема и структуры миграционных потоков выполняют министерства труда, внутренних дел и иностранных дел, а также специально созданные государственные и межгосударственные органы.
Важным элементом государственной иммиграционной политики является установление юридического статуса трудящихся-мигрантов, что определяет их социально-экономические, трудовые, жилищные и другие права, закрепленные как в международных соглашениях, так и в национальных законодательствах. Этот статус не дает иностранным работникам политических прав, ограничивает в большинстве случаев их участие в профессиональной деятельности, регламентирует сроки пребывания иммигрантов в принимающей стране. Регулирование международной миграции рабочей силы занимается также Международная организация труда (МОТ). Она функционирует в составе ООН. Цели МОТ: содействовать обеспечению повсюду социальной справедли​вости для трудящихся; разрабатывать международную политику и программы, направленные на улучшение условий труда и жизни; устанавливать международные трудовые стандарты, призванные служить в качестве руководящих принципов для национальных властей при проведении этой политики; осуществлять широкую программу технического сотрудничества в целях оказания помощи правительствам в эффективном проведении такой политики на практике; осуществлять профессиональную подготовку и обучение и вести исследовательскую работу. Одной из наиболее важных функций МОТ является принятие конвенций и рекомендаций, устанавливающих международные трудовые стандарты в таких областях, как свобода ассоциаций, заработная плата, продолжительность рабочего дня и условий труда, вознаграждение трудящихся за труд, социальное страхование, оплачиваемый отпуск, охрана труда, службы найма рабочей силы и рабочая инспекция.
18. Роль международной торговли в системе международной экономики.

Международная торговля - это важная и наиболее развитая сфера международных экономических отношений, отражающая состояние и перспективу движения различных товарных форм как между национальными экономиками, так и внутри - и между транснациональными корпорациями, рассматривающими мир как единое хозяйственное пространство. Посредством международной торговли экономики различных стран связаны между собой как никогда ранее. Она является мощнейшим фактором развития экономик отдельных стран и международной экономики в целом. Масштабы международной торговли постоянно растут. В современных условиях эта тенденция к росту объемов международной торговли проявляется весьма рельефно. Отчетливую тенденцию к росту обнаруживает и торговля услугами, хотя последняя развивается относительно медленнее торговли товарами. Важно отметить, что рост объемов международной торговли заметно опережает рост объемов производства. Это происходит за счет углубления международного разделения труда, становления и развития мирохозяйственного разделения труда, которое лежит в основе международной экономической интеграции. Все страны, так или иначе, зависят от международной торговли. Но мера зависимости различна Она определяется как отношение стоимости международной торговли (экспорт + импорт) к внутреннему национальному продукту. Д зав = Э + И / ВНП х 100, где Э и И соответственно экспорт и импорт, а ВНП - валовой национальный продукт страны. Для малых развитых стран (Бельгия, Нидерланды.  Швейцария, Дания, Швеция и др.) этот процент варьируется от 45-90%. Для больших развитых стран (Германия, Япония, Англия, Франция и др.) - от 25-35%. Для США этот процент   составляет   9%. Для развивающихся стран зависимость от международной торговли велика Включение этих стран в международное и мирохозяйственное разделение труда должно ориентироваться на взаимозависимость в международной торговле.

19. Системные признаки международной экономики.

Системные признаки международной экономики – это уникальная свойство, логика развития системы международной экономики и его подсистем, механизм функционирования системы международной экономики, то есть это такие уникальные признаки, которые являются ключевыми, базовыми для данной системы. Системные признаки М.Э. включают единый соц тип М.Э. – эта социально ориентированная рыночная экономика и переходные к ней экономики. Также включает процесс интернационализации которой сейчас вступает в фазу интеграции и транснационализации. Этот процесс означает взаимодействие и взаимозависимость национально–хозяйственных комплексов и механизм формирования единого мирохозяйственного пространства. Материальное содержание системы М.Э. означает совокупность международных экономических и мирохозяйственных отношений, которые функционируют за пределами нац границ и состовляют экономическую подсистему системы мирового хозяйства. Материальное содержание включает: международную торговлю, международное движение факторов производства, мировую валютную систему. Основными субъектами системы М.Э. явл.: нац экономики, фирмы, в том числе ТНК и ТНБ, региональные интеграционные блоки, международные экономические организации.
20. Структура и динамика международной торговли.

Современное состояние общественного разделения труда наделяет торговлю рядом новых специфических черт. Современная международная торговля отражает не только обмен традиционными товарами, но и движение новых товарных форм. Традиционные товары: к традиционным товарам можно условно отнести: товар-продукт, товар-услуга. Товар-продукт. Первоначально наибольший удельный вес в мировом товарном обращении занимали товары, материализованные в продуктах. Традиционный товар-продукт включает два основных компонента топливо-сырьевые и сельскохозяйственные товары; промышленные товары, машины и оборудование. Динамика международной торговли традиционными товарами-продуктами такова, что удельный вес промышленных товаров, машин и оборудования возрастает. Это вызвано тремя основными причинами: 1. Усилением международного разделения труда между развитыми странами, что позволяет:

а) произвести структурную перестройку экономики; 6) увеличить долю наукоемких отраслей; в) значительно сократить потребление сырья и топлива; г) увеличить производство новых промышленных товаров, машин и оборудования. 2. Ростом удельного веса развивающихся стран в качестве экспортеров готовых изделий и полуфабрикатов в развитые страны. 3. Модернизацией сельского хозяйства и индустриализацией развивающихся стран. Это влечет за собой значительное увеличение производства и потребления сырья, продовольствия, топлива что фактически означает: а) увеличение ресурсной базы под развитие добычи полезных ископаемых (преимущественно экспорт из развитых стран); б) увеличение ресурсной базы для обеспечения развивающихся стран продовольствием (преимущественно экспорт из развитых стран). Товар-услуга. Товар-услуга включает в себя следующие компоненты: I. Производственные услуги: ноу-хау, лицензии; транспортные услуги; инжиниринговые услуги и т.д. II. Услуги потребительского характера: туризм; социально-культурные услуги (образование, здравоохранение, спорт и т.д.). Международная торговля услугами имеет ряд особенностей по сравнению с торговлей товаром-продуктом. 1.Услуги, в отличие от товаров, производятся и потребляются в основном одновременно и не подлежат хранению. Поэтому большинство видов услуг базируется на прямых контактах между их производителями и потребителями. 2. Сфера услуг обычно больше защищается государством от иностранной конкуренции, чем продукты сферы собственно материального производства. Перед  международной торговлей услугами встает  большее количество таможенных барьеров, чем перед торговлей обычными товарами. 3. Не все виды услуг, в отличие от товара-продукта, могут быть широко вовлечены в международный хозяйственный оборот. Так, например, вряд ли можно рассчитывать на заметный рост торговли коммунальными и бытовыми
услугами.
21. Сущность и отличительные черты прямых зарубежных инвестиций.
С появлением ТНК важная часть международного движения капитала при​нимает формы ПЗИ. ПЗИ представляют собой потоки предпринимательского капитала в фор​ме, соединяющей управленческий опыт ТНК с кредитованием. Другими сло​вами, ПЗИ - это любой финансовый поток, или кредит, или приобретение соб​ственности в зарубежном предприятии, которое в значительной степени кон​тролируется резидентами инвестирующей страны, страны базирования. 1-ой отличительной чертой ПЗИ является то, что они включают в себя не только перевод ресурсов, но и приобретение контроля. Иначе говоря, филиал имеет не только финансовые обязательства перед материнской компаний , он становится частью той же организационной структуры ТНК.
2-ой отличительная черта ПЗИ состоит в том, что они не только осущест​вляются посредством деятельности ТНК, но и в свою очередь способствуют формированию и расширению деятельности ТНК. Целесообразность ПЗИ мотивирована, в конечном итоге, прибылью. Тем не менее, для того, чтобы понять возможность получения этой прибыли, необ​ходимо остановиться на характеристике ряда факторов, объясняющих природу возможностей. ОСНОВНЫЕ ФАКТОРЫ ПРЯМЫХ ЗАРУБЕЖНЫХ ИНВЕСТИЦИЙ: Маркетинговые факторы: 1. Размер рынка. 2. Рост рынка. 3. Стремление удержать долю рынка. 4. Стремление добиться успеха в экспорте материнской компании. 5. Необходимость поддерживать тесные контакты с покупателями. 6. Неудовлетворенность существующим состоянием рынка. 7. Экспортная база. 8. Следование за покупателями. 9. Следование за конкуренцией. Торговые ограничения: 1. Торговые барьеры. 2. Предпочтение местными покупателями отечественных продуктов. Стоимостные факторы: 1. Стремление быть ближе к источникам снабжения. 2. Наличие трудовых ресурсов. 3. Наличие сырья. 4. Наличие капитала и технологии. 5. Низкая стоимость труда. 6. Низкая стоимость других издержек производства. 7. Низкие транспортные расходы. 8. Финансовые (и другие) стимулы со стороны государства. 9. Более благоприятные уровни цен. Инвестиционный климат: 1. Общее отношение к зарубежным инвестициям. 2. Политическая стабильность. 3. Ограничение на собственность. 4. Регулирование валютных курсов. 5. Стабильность иностранной валюты. 6. Структура налогов. 7. Хорошее знание страны. Общие: 1. Ожидание высоких прибылей. 2. Другие. Охарактеризованные факторы, содействующие ПЗИ, конкретизируются при разработке критерия выбора принимающей страны. Эти факторы включают в себя: динамику экономики( экономического потенциала); производственную мощность промышленности; динамику рынка; финансовую помощь со стороны правительства; человеческий капитал; престиж государства; обеспеченность сырьем; ориентация на внешний рынок (экспортные возможности), инновационный потенциал; общественная стабильность.
22. Торговля на прямую.
Торговля напрямую. Углубление и развитие международного и мирохо​зяйственного разделения труда в качестве основной тенденции международной торговли выдвигает торговлю напрямую. Это обусловлено, прежде всего, возрастанием удельного веса внутрикорпорационных и межкорпорационных товарных потоков, т.е. прямой торговлей между предприятиями одной или нескольких ТНК. Возрастание значения торговли напрямую связано также с появлением в мировом товаропотоке новых товарных форм, в особенности таких, как товар-объект и товар-программа. Появление новых товарных форм содействует трансформации торговых посредников в непосредственных участников долговременных соглашений. Сегодня торговля напрямую составляет около 50% мирового товаропотока
23. Торговые посредники (биржи, аукционы, торги).
Торговые посредники — это юридические лица (фирмы, организации, учреждения и т.п.), содействующие обмену товаров и независимые от производителей и потребителей. Их непосредственная функция - соединение продавцов и покупателей, увязка спроса и предложения. Торговые посредники весьма разнообразны: дилеры, дистрибьютеры, комиссионеры, консигнаторы, торговые дома, правительственные учреждения. Дилеры - это посредники, занимающиеся торговыми сделками от своего имени и за свой счет. Дистрибьютеры - это оптовые посредники. Комиссионеры - посредники, которые заключают контракты от своего имени, но за счет поставщиков. Консигнаторы - посредники, которые заключают договоры о продаже товара со склада. Договоры заключаются от своего имени, но за счет производителя. Торговый дом - это многопрофильная внешнеторговая фирма которая осуществляет от своего имени и за свой счет экспортно-импортные операции по самой широкой товарной номенклатуре. Торговый дом занимается не только непосредственно посреднической деятельностью. Он может быть представлен ассоциацией торговых, производственных предприятий, а также банков, входящих в ассоциацию на добровольной основе и осуществляющих свою деятельность не только за рубежом, но и там, где ассоциация создана Правительственные учреждения могут выступать в качестве главных посредников. На торговых посредников приходится более 50% международной торгов​ли. Особое место в международной торговле занимают биржи, аукционы и торга. Биржа - это такая организационная форма торговли, в которой осуществляется продвижение на рынок больших масс однородных, единичных товаров. Сегодня биржи утрачивают роль мировых торговых центров. Но биржи остаются коммерческими посредниками. Биржи продолжают содействовать заключению сделок, сами в них не участвуя. На современной бирже не продают товар, а заключают планы-контракты на поставку продукции в перспективе, исходя из прогнозируемого спроса и предложения. Аукционы. На аукционах продаются реальные единичные товары. Этим они по сути, отличаются от современных бирж и представляют собой торга, специализирующиеся на сбыте товаров со строго индивидуальными свойствами. Аукционы организованы в двух основных формах: 1. Открытая форма она организована, как правило, акционерным общест​вом, монополизирующим торговлю определённым видом товара и диктующим на него закупочные цены. 2. Закрытая форма Она организована специализированными брокерскими фирмами. На аукционе сделки совершаются путем торгов, которые проводятся в ходе повышения цен в результате соперничества покупателей, либо в ходе понижения цен, проводимого аукционистом. Международные торги - это организационная система продвижения на рынок преимущественно новых товарных форм. В этом смысле торги - это, прежде всего, метод заключения договоров купли-продажи или подряда,  при  котором покупатель  (заказчик)  объявляет конкурс для продавцов на товар-объект и после сравнения полученных предложений, подписывают контракт с продавцом, который предложил товар-объект на наиболее выгодных для покупателя условиях. Всю организационную работу по проведению торгов проводят так назы​ваемые тендеры, в состав которых входят технические и коммерческие эксперты, представители администраций и т.д. Обычно выделяют публичные и закрытые тендеры. Во многих странах применяются полузакрытые тендеры, которые проводятся в два этапа: на первом (открытый тендер) происходит отбор фирм для участия во втором этапе (закрытый тендер). Как правило, в закрытом тендере принимают участие наиболее известные на мировом рынке поставщики и подрядчики.
24. Украина в мировых миграционных процессах.
Украина в составе СССР была изолирована от мировых миграционных процессов. Сейчас делаются первые шаги цивилизованного включения в эти процессы
1. Украина является членом МОТ, что обязывает ее соблюдать международные миграционные нормы
2. В Украине возникли организации, оказывающие услуги по трудоустройству за рубежом Сегодня существуют два основных вида фирм, оказывающих подобного рода услуги: информационно-консалтинговые фирмы и имплоймент-агентства
3. Издержками в становлении посреднических фирм в Украине является то, что существует немало "агентов" по трудоустройству, связанных с криминальным бизнесом. Поэтому для деятельности информационно-консалтинговых фирм и имплоймент-агентств в Украине необходимы сертификаты и лицензии Министерства труда Украины
4. Основные направления миграционных потоков из Украины только начинают вырисовываться. В качестве векторов эмиграции выделяются Такие страны как США, Канада, Израиль, Германия, Греция, ЮАР и др. В последнее время в качестве центра притяжения эмигрантов становится Россия. В эти страны устремляются потоки как высококвалифицированных специалистов, так и рабочие низкой квалификации, готовых к выполнению любой деятельности.
25. Украина в системе мироторговых связей.
Перспектива Украины в мироторговых связях связана с развитием рынков "софт" (рынков товаров информационной сферы), высоких технологий. Реальные возможности для этого в Украине есть. Это связано со значительным удельным весом в экономике Украины ВПК который в свою очередь непосредственно связан с высокими технологиями Кроме того, в Украине существует мощный научный потенциал в лице НИИ, вузовской науки. Но существующие реальные возможности достойного включения Украины в мироторговые связи тормозит фактическое отсутствие научно-обоснованных концепций конверсии и развития науки.
Украина может занять достойное место и на рынке услуг. В этом секторе мирового рынка в качестве перспективных для Украины можно выделить; туризм, экспорт транспортных услуг (транзит, морские перевозки), инженерно-консалтинговые услуги, торговля лицензиями и ноу-хау.
26. Условия торговли.
Условия торговли – это соотношения индексов экспорта и импорта цен на соответствующие товары, которое дает возможность выяснить количественные пропорции и ценовые параметры торгового обмена. Как коэффициент обмена, условия торговли зависят от уровня затрат внутри страны, и конъюнктуры мировых товарных рынков.

Каждая страна продавец будет стремиться продавать свой товар за более высокой ценой чем внутри страны и каждая страна покупатель стремится купить товар более дешевле чем он стоит в этой стране. Т.к. иначе странам вообще невыгодно вступать в международную торговлю. Это и определяет предельный диапазон, в котором находится реальный коэффициент обмена для определенного товара.
27. Формы прямых зарубежных инвестиций.
ПЗИ осуществляются в форме передачи капитала из одной страны в дру​гую. Это осуществляется как правило посредством кредитования, либо приоб​ретения акций в зарубежном предприятии, находящимся в значительной сте​пени в собственности инвестора или под его контролем. В современных условиях распространенной формой ПЗИ становятся не​вещественные, подвижные активы. Последние имеют место при небольшом первоначальном финансировании, а то и без всякого перемещения финансово​го капитала за рубеж. Наиболее вероятной причиной распространения назван​ной формы является боязнь экспроприации. Названная форма ПЗИ предполагает передачу подконтрольному филиалу управленческих навыков, торговых секретов, технологий, права использования торговой марки родительской компании и т.д. В этой связи особое внимание следует обратить на технологический трансфер. Технологический трансфер включает не только появление на рынке но​вого оборудования, но также и умение работать не нем (техники исполнения операций не нем). В отраслях промышленности, в которых роль интеллекту​альной собственности существенна, таких как фармакология или образование, медицина, научные исследования доступ к ресурсам и разработкам материн​ской компании приводит к получению выгод, возможно, намного превышаю​щих те, которые могли быть получены вследствие вливания капитала. Интегральной частью технологического трансфера являются менеджер​ские способности, которые выступают наиболее значительным компонентом ПЗИ. К принципам технологического трансфера относят: 1. Полезность соответствующей технологии. 2. Благоприятные социаль​ные и экономические условия, обеспечивающие передачу. 3. Готовность и способность принимающей стороны использовать и приспособлять техноло​гию. Технологический трансфер, вероятно, возрастет с ростом индустриали​зации, которая будет создавать не только потребность в новых технологиях, но также усложнять процессы и технологии в уже существующих секторах эконо​мики.
28. Функционирование системы международного кредита: выгоды и потери.
Положительная роль международного кредита состоит в том, что за счет свободного перераспределения кредитных ресурсов между странами в соответсвии с потребностями, каждая страна получает дополнительный выигрыш и за счет этого выигрыша повышается уровень экономического развития страны. Но при функционировании международного кредита возможны и потери:

1. За счет международного кредитования могут возникать и усиливаться диспропорции экономического развития стран заемщиков.

2. Может возникать экономическая та политическая зависимость заемщика от кредитора.

3. В стране, которая берет иностранные кредиты могут возникнуть социально-экономические проблемы в следствие отрицательного влияния долговых обязательств на бюджет.

4. В следствие не выполнения должниками своих обязательств могут возникать кризисные явления, например мировой кризис задолженности, который периодически повторяется.
29. Экономическая основа торговли. Специализация и сравнительные преимущества.

Аргументы в пользу международной торговли сводятся к тому, что всякий раз, когда вмененные издержки различаются между странами, специализация и торговля повышают мировой уровень жизни. Именно свобода торговли позволяет всем странам специализироваться на производстве товаров, в которых они имеют сравнительное преимущество. Свободная торговля позволяет максимизировать мировое производство.В основе международной торговли лежат две компоненты: 1. Различия в распределении экономических ресурсов между странами. 2. Различия  в  технологиях  или  в  комбинациях  ресурсов,  способных обеспечить эффективное производство каких-либо товаров. Взаимодействие этих 2-х компонент можно проиллюстрировать множест​вом примеров. Так, промышленное развитые страны обладают очевидным преимуществом в производстве капиталоемких товаров (машин, оборудования и т.п.), а слаборазвитые страны - экспорте сельскохозяйственной продукции, сырья и т.д. Но сравнительные преимущества необходимо рассматривать не в статике, а в динамике. По мере развития национальных экономик (изменения количества и качества рабочей силы, объема и состава капитала, возникновения новых технологий, изменения масштабов и качества земельных и природных ресурсов и т.п.) изменяется роль и место их в международном разделении труда. Именно принцип сравнительных преимуществ выступает ориентиром для специализации. Этот принцип гласит: совокупный объем выпуска будет наибольшим тогда, когда каждый товар будет производиться той страной, в которой ниже вмененные издержки.

30. Экономическая природа и основные этапы международной миграции рабочей силы.
Международная миграция рабочей силы вызывается факторами внутрен​него экономического развития каждой отдельной страны и внешними факторами, т.е. состоянием международной экономики, экономических связей между странами. Экономическая причина международной трудовой миграции, связанная с масштабами, темпами и структурой накопления капитала. 1 Различия в темпах накопления капитала обусловливают различия сил притяжения или отталкивания рабочей силы в различных регионах мирового хозяйства, что в конечном итоге определяет направления перемещения этого фактора производства между странами. 2. Уровень и масштабы накопления капитала оказывают непосредственное воздействие на размеры и интенсивность трудовой миграции, основным источником которой является относительное перенаселение. 3. Темпы и размеры накопления капитала в определенной мере зависят от уровня миграции. Международная трудовая миграция в первую очередь - это форма движения излишнего населения из одного центра накопления капитала в другой. В этом состоит суть экономической природы трудовой миграции.
Однако в международную трудовую миграцию втягиваются не только безработные, но и часть работающего населения, заработная плата которого не обеспечивает ему прожиточный минимум. В этом случае движущим мотивом миграции выступает поиск более выгодных условий труда. Международное перемещение трудовых ресурсов в своем развитии проходит 4 основных этапа. 1 этап непосредственно связан с промышленной революцией, которая совершилась в Европе в конце ХVIII - середине XIX в. Следствием этой революции явилось то, что накопление капитала сопровождалось ростом его органического строения, который привел к образованию «относительного перенаселения», что вызвало массовую эмиграцию из Европы в Северную Америку, Австралию, Новую Зеландию. Это положило начало формированию мирового рынка труда. II этап охватывает период с 80-х годов XIX в. до 1 мировой войны. В этот период значительно возрастают масштабы накопления капитала, характерной чертой которого выступает усиление неравномерности этого процесса в рамках мирового хозяйства. Высокий уровень концентрации производства и капитала в передовых странах (США,Великобритания и т.д) обусловливает повышенный спрос на дополнительную рабочую силу, стимулирует иммиграцию из менее развитых стран (отсталые страны Европы, Индия,Китай и т.д.). В начале XX в. основную массу мигрантов составляла неквалифицированная рабочая сила. III этап охватывает период между двумя мировыми войнами. Особенно​стью этого этапа является сокращение масштабов международной трудовой миграции, в том числе межконтинентальной миграции и даже реэмиграции из классической страны-иммигранта - США Это было обусловлено следующими причинами: 1. Последствиями мирового экономического кризиса 1929-33 гг., про​явившегося в росте безработицы в развитых странах и необходимости ограничения миграционных процессов; 2. Замкнуто-тоталитарным характером развития СССР, который исключил его из круга стран-эмигрантов рабочей силы.
IV этап начался после II мировой войны и продолжается по настоящее время. Он обусловлен НТР, монополизацией международных рынков труда и капитала. Причины вызвавшие этот этап следующие: а) рост внутриконтинентальной миграции, в частности в Европе и Африке; б) возростание спроса на высококвалифицированные кадры; в) усиление государственного и межгосударственного регулирования трудовой миграции.

II Вопросы:

1. Дайте определение предмета курса «международная экономика».
Предметом курса «международная экономика» как особой науки и учебной дисциплины есть международные экономические и мирохозяйственные отношения которые выходят за пределы национальных границ и приобретают более глобальный характер. К этим отношениям принадлежат: международная торговля, международное движение факторов производства, мировая валютная система, а реализуются они в разных формах международного бизнеса.

2. Дайте определение теории «сравнительных преимуществ»
Теория сравнительных приемуществ. Сущность теории состоит в том, что в каждой стране даже тогда, если она не имеет абсолютных преимуществ всегда обнаружится такой товар или товары, затраты на производство которого “относительные затраты” будут сравнительно меньшее чем затраты на производство других товаров в этой стране, то есть для данного товара страна будет иметь наибольшие относительные преимущества или наименьшие сравнительные невыгоды и именно такой товар страна будет экспортировать в обмен на такие товары, при производстве которых она будет иметь наиболее относительные невыгоды.
3. Какова главная причина периодической повторяемости международного кризиса задолженности. 
Главной причиной периодической повторяемости международного кризиса задолженности является наличие сильной мотивации к отказу от платежей по долгу суверенным задолжникам. Если правительства-должники приходят к заключению, что выполнение всех платежных обязательств не обеспечивает более чистый приток средств в будущем, появляется стимул отказаться от части или от всех платежей по долгам, чтобы избежать оттока ресурсов из страны.

4. Что следует понимать под валютным курсом?
Цена валюты одной страны в денежных единицах другой страны называется валютным курсом. Каждая валюта выступает на валютном рынке со воей ценой, отражающей ее интернациональную стоимость.

5. Что следует понимать под валютным рынком?
Валютный рынок – это рынок, на котором сталкиваются спрос и предложение иностранных валют, оцениваемых в национальной валюте.

6. Что следует понимать под валютными отношениями?
Валютные отношения - это совокупность денежных отношений, опосредствующих платежно-расчетные операции между субъектами мирового хозяйства.

7. Что следует понимать под внешнеторговой операцией?

Внешнеторговая операция – это система действия партнеров разных стран, направленная на совершение торгового обмена и обеспечивающая такой обмен.

8. Что следует понимать под внешнеторговым контрактом?
Внешнеторговый контракт – это международный коммерческий договор, регламентирующий права и обязанности контрагентов по различным видам операций.

9. Что следует понимать под гибким валютным курсом?
Гибкие валютные курсы – это система, при которой курсы обмена национальных валют определяются беспрепятственной игрой спроса и предложения.

10. Что следует понимать под еврорынком?
Еврорынок –  это рынок, на котором осуществляются операции по кредитам и займам, выраженные в валютах, отличных от валют стран нахождения банков, осуществяющих эти операции.

11. Что следует понимать под конвертируемостью валюты?
Конвертируемыми являются валюты стран, полностью отменивших валютные ограничения, и обмениваемые на все другие валюты. К ним относятся доллар США, Канадский доллар, Швейцарский франк и ряд других.

12. Что следует понимать под контрактом аренды?
Контракт аренды – это международный коммерческий договор, в котором оформляются отношения имущественного найма, при котором арендодатель одной страны передает арендатору другой страны имущество во временное пользование за согласованную плату.

13. Что следует понимать под контрактом встречной торговли?
Контракт при встречной торговле – это официальный документ, фиксирующий основные и встречные обязательства партнеров: 1) по безвалютному, но оцениваемому обмену товарами (бартерный контракт); 2) по переработке давальческого сырья (контракт на переработку давальческого сырья); 3) по комплектации закупаемого оборудования узлами, деталями и частями отечественного производства (контракт с комплектацией закупаемого оборудования).

14. Что следует понимать под контрактом купли-продажы?
Контракт купли-продажи – это официальный коммерческий документ, предоставляющий собой договор поставки товара, посредством которого устанавливаются определенные права и обязанности сторон, согласованный и подписанный покупателем и продавцом.

15. Что следует понимать под контрактом подряда?
Подрядный контракт – это договор, в соответсвии с которым одна сторона (подрядчик) обязуется передать другой стороне (заказчику) товар и выполнить определенный комплекс сопутствующих работ в соответствии с индивидуальными требованиями заказчика.

16. Что следует понимать под международной трудовой миграцией?
Международная трудовая миграция – это перемещение рабочей силы с одной страны в другую. Она включает два основных взаимосвязанных процесса: эмиграционный и иммиграционный. Эмиграция – это выезд из одной страны в другую определенного контингента людей. Иммиграция – это въезд рабочей силы в принимающию страну.

17. Что следует понимать под международной экономической интеграцией?
Международная экономическая интеграция – форма сотрудничества между странами, в которой посредством различных соглашений устанавливаются экономические связи при перемещении товаров, услуг, факторов производства через национальные границы.

18. Что следует понимать под международным кредитом?
Международный кредит – это международное перемещение финансовых требований, потоки между кредиторами и заемщиками в различных странах или финансовые потоки между собственниками и предприятиям, которомы они владеют за рубежом, с целью получения процента или дивидента.

19. Что следует понимать под мировой валютной системой?
Мировая валютная система представляет собой совокупность способов, инструментов и органов, с помощью которых осуществляются денежные расчеты в рамках мирового хозяйства.

20. Что следует понимать под паритетом покупательной способности валюты?
Чем выше издержки производства и цены в стране (ниже производительность труда) по сравнению с мировыми, тем больше возрастает импорт по сравнению с экспортом, что ведет к обесцениванию национальной валюты, и наоборот. Этот фактор получил название паритет покупательной способности валют.

21. Что следует понимать под платежным балансом страны?
Платежный баланс страны представляет собой систематическую запись всех  сделок с внешним миром. Платежный баланс – это объем и соотношение сумм платежей, произведенных данной страной за границей, и сумм поступающих из-за границы за определенный период времени (год, квартал и т.д.).

22. Что следует понимать под предпринимательской деятельностью в валютной сфере?

Сущность предпринимательской деятельности в валютной сфере заключается в торговле иностранной валютой, которая представляет собой сделку купли-продажи одной валюты на другую или на национальную валюту по заранее установленному валютному курсу.

23. Что следует понимать под протекционизмом?
Протекционизм – это государственная защита торговли. Свободная торговля сталкивается со множеством барьеров, а протекционизм сокращает эти преграды, делая торговлю более выгодной для данной страны.

24. Что следует понимать под прямыми зарубежными инвестициями?
ПЗИ – это любой финансовый поток, или кредит, или преобретение собственности в зарубежном предприятии, которое в значительной степени контролируется резедентами инвестирующей страны, страны базирования. 

25. Что следует понимать под реструктуризацией долга?
Реструктуризация долга – это переоформление долговых обязательств, по которым наступил или просрочен срок платежа.

26. Что следует понимать под торговыми посредниками?
Торговые посредники – это юридические лица (фирмы, организации, учреждения и т.п.), которые оказывают содействие обмену товаров и независимы от производителей и потребителей.

27. Что следует понимать под трансфертными ценами?
Трансферные цены – условно-расчетные цены, используемые в пределах ТНК для установления хозяйственных  связей между их подразделениями, которые распологаются в различных странах. Они формируются в зависимости от стратегии ТНК и составляют предмет коммерческой тайны.

28. Что следует понимать под фиксированным валютным курсом?

Фиксированный валютный курс – это система, при которой валютный курс фиксируется, а его изменения под воздействием колебаний спроса и предложения, устраняются проведением государством стабилизационных мероприятий.

29. Что собой представляет международный коммерческий кредит?
Международный коммерческий кредит – это заем, который предоставляется фирмой-экспортером одной страны импортеру другой страны в виде отсрочки платежа при реализации товаров и услуг. 

30. Что собой представляет международный финансовый кредит?
Финансовые или банковские кредиты  - это кредиты в денежной форме, которые могут предоставляться на любые цели, которые определенны кредитным соглашением.

III Вопросы:

1. В чем заключается экономическая причина международной трудовой миграции?
Экономическая причина международной трудовой миграции связана с маштабами, темпами и структурой накопления капитала.

1. Различия в темпах накопления капитала обусловливают различия сил притяжения или отталкивания рабочей силы в различных регионах мирового хозяйства, что в конечном итоге определяет направления перемещения этого фактора производства между странами.
2. Уровень и масштабы накопления капитала оказывают непосредственное воздействие на размеры и интенсивность трудовой миграции, основным источником которой является относительное перенаселение.
3. Темпы и размеры накопления капитала в определенной мере зависят от уровня миграции. Эта зависимость правомерна, ибо размер прибыли непосредственно зависит от интенсивности труда и от относительно низкой заработной платы рабочих-мигрантов.
2. Каковы основные  предпосылки функционирования международных финансовых центров?

Особое место в институциональной структуре международного кредита занимают международные финансовые центры. Они аккумулируют и распре​деляют по всему миру огромные массы финансовых средств. В них сосредото​чены многочисленные кредитно-финансовые учреждения, обслуживающие мироторговые и финансовые потоки. В финансовых центрах совершается зна​чительная часть всех международных валютных, депозитных, кредитных, эмиссионных и страховых операций.

Финансовые центры географически локализуются там, где выполняются определенные предпосылки для их нормального функционирования (высокий уровень экономического развития страны; активное участие ее в Международ​ной торговле; развитая банковская система; либеральное валютное и налоговое законодательство; политическая стабильность и выгодное географическое по​ложение).
Ведущим финансовым центром считается Нью-Йорк. Главными евро​пейскими финансовыми центрами являются Лондон, Цюрих, Франкфурт — на — Майне и Люксембург. В последние 10-летия неуклонно повышается значение Токио как международного финансового центра.
3. Какова сущностная структура международного  кредита?
Международный кредит – это международное перемещение финансовых требований, потоки между кредиторами и заемщиками в различных странах или финансовые потоки между собственниками и предприятиями, которыми они владеют за рубежом, с целью получения процента или дивиденда
Обычно международные потоки капитала подразделяются на частные и государственные, долгосрочные и краткосрочные, прямые и портфельные следующим образом.
А Частное кредитование (или приобретение права собственности).
1. Долгосрочные вложения (облигации, акции, использование патентов или авторских прав).
а) прямые инвестиции (кредитование или приобретение акции в зарубежном предприятия, находящемся в значительной степени в собственности инвестора или под его контролем);
б) портфельные инвестиции (кредитование или приобретение акций в зарубежном предприятии, не принадлежащем и неподконтрольным инвестору).
2. Краткосрочные вложения (кредитные векселя и т.п., сроком до одного года и менее - главным образом портфельные инвестиции).
Б. Государственное (официальное) кредитование (или приобретение прав собственности - преимущественно портфельные инвестиции и кредитование, как долго-, так и краткосрочное).
4. Каково место Украины в мировых миграционных процессах?
Украина в составе СССР была изолирована от мировых миграционных процессов. Сейчас делаются первые шаги цивилизованного включения в эти процессы
1. Украина является членом МОТ, что обязывает ее соблюдать международные миграционные нормы.

2. В Украине возникли организации, оказывающие услуги по трудоустройству за рубежом. Сегодня существуют два основных вида фирм, оказывающих подобного рода услуги: информационно-консалтинговые фирмы и имплоймент-агентства.
3. Издержками в становлении посреднических фирм в Украине является то, что существует немало "агентов" по трудоустройству, связанных с криминальным бизнесом. Поэтому для деятельности информационно-консалтинговых фирм и имплоймент-агентств в Украине необходимы сертификаты и лицензии Министерства труда Украины
4. Основные направления миграционных потоков из Украины только начинают вырисовываться. В качестве векторов эмиграции выделяются Такие страны как США, Канада, Израиль, Германия, Греция, ЮАР и др. В последнее время в качестве центра притяжения эмигрантов становится Россия. В эти страны устремляются потоки как высококвалифицированных специалистов, так и рабочие низкой квалификации, готовых к выполнению любой деятельности.
5. Каковы виды внешнеторговых операций?

Внешнеторговые операции - это система действия партнеров разных стран, направленная на совершение торгового обмена и обеспечивающая такой обмен. В эту систему обычно включают: изучение рынка конкретного товара; рекламу товара; создание сбытовой сети; проработку коммерческих предложений; проведение переговоров; заключение и исполнение контрактов.
Основные виды внешнеторговых операций: экспорт и импорт. Во внешне​торговой практике различают два основных вида операций: экспортные операции и импортные операции.

Экспортная операция представляет собой продажу иностранному покупа​телю товара с вывозом его из страны продавца за границу. Особой разновидностью экспорта является реэкспортная операция, она представляет собой покупку товара у иностранного продавца, ввоз его в страну покупателя, а затем перепродажу данного товара (без его переработки) за границу иностранному покупателю.
Импортная операция представляет собой покупку товара у иностранного продавца, и ввоз его в страну покупателя. Разновидностью импорта следует считать реимпортную операцию, т.е. обратный ввоз из-за границы отечествен​ного товара, не подвергшегося там переработке.
6. Каковы критерии мировой цены?
7. Каковы методы международной торговли?

Методы международной торговли означают как происходит процесс международного торгового обмена. Методы международной торговли включают два основных направления: торговлю с помощью посредников и торговлю напрямую. Первое направление сейчас составляет свыше половин мирового товарного обращения. Это направление связанно с торговлей преимущественно традиционными или единичными товарами на конъюнктурном этаже. Международные торговые посредники – это юр. или физ. лица, которые выступают независимыми субъектами в контактах спроса и предложения, ускоряют взаимодействие субъектов спроса и предложения, а также предоставляют консультационные, маркетинговые, финансовые и другие услуги для объективной оценки состояния рынка и товаров. Международные торговые посредники включают: дилеров, дистрибьютеров, комиссионеров, консигнаторов, международные торговые дома, правительственные учреждения, а также товарные биржи, аукционы, и международные торги. Любой из этих видов посредников используется для определенных видов товаров и товарных форм, найслажнейшими выступают товарные биржи, аукционы, международные торги. Биржи – это организационные системы для торговли большими партиями массовых товаров, с помощью которых сейчас осуществляется не только операции купли-продажи традиционных товаров, а биржевые котировки, то есть определение цен, а также операции хеджирования и фьючерсные операции.

Аукционы – это такие торговые посредники, на которых происходят торговля уникальными товарами или определенными видами товаров (сырья, товары сельскохозяйственной продукции). Аукционы помогают осуществить контакт субъектов спроса и предложения для определенных групп товаров с определенными характеристиками. Международные торги – это особый вид посредников, через которых происходит торговля преимущественно новыми товарными формами (товарами-группами и товарами-объектами). Международные торги – это способ операций купли-продажи или размещение контрактов подряда, с помощью которого происходит конкурс продавцов или производителей продукции с определенными характеристиками, которые определяет заказчик или покупатель. Международные торги осуществляются через так называемые тендерные комитеты, в которых покупатели или заказчики с начала выставляют определенные требования на товар, а продавцы и подрядчики предоставляют свои проекты и технические характеристики предлагаемых товаров, из которых покупатели могут выбрать наилучшие.

8. Каковы основные аргументы в пользу протекционизма?
Основные аргументы в пользу протекционизма следующие: необходимость обеспечения обороны, увеличение внутренней занятости; диверсификация ради стабильности; защита молодых отраслей; защита от демпинга; дешевая иностранная рабочая сила. Необходимость обеспечения обороны. Хотя этот аргумент скорее военно-политический, чем экономический, он выглядит довольно убедительно. И хотя он влечет за собой большие социальные и экономические издержки, эти издержки оправдываются необходимостью усиления национальной безопасности.

Увеличение внутренней занятости. Суть этого аргумента сводится к тому, что введение протекционистских мер создает новые рабочие места, а свободная торговля приводит к безработице.

Диверсификация ради стабильности. Суть этого протекционистского довода состоит в том, что торговые барьеры необходимы для промышленной диверсификации, которая лежит в основе уменьшения зависимости страны от социально-экономической и политической конъюнктуры, складывающейся на мировых рынках тех или иных продуктов. Защита молодых отраслей. В аргументе "молодой отрасли промышленности" понимается отрасль, в которой еще не была достигнута экономия от масштаба, где ни рабочие, ни менеджеры еще не достигли пика эффективности. Полагается, что если этой отрасли предоставить определенную защиту от внешней конкуренции, то она, в конечном счете, сможет конкурировать на международных рынках. Защита от демпинга. Известно, что демпинг или продажа товаров ниже себестоимости используется, как правило, для подавления конкурентов, захвата монопольного положения и последующего повышения цен. В этом смысле демпинг - это "экономическое пиратство". Оно вполне заслуживает антидемпинговых пошлин. Дешевая иностранная рабочая сила. Те, кто поддерживает этот аргумент, считают, что с помощью протекционизма отечественные фирмы и рабочие могут быт ограждены от разрушительной конкуренции со стороны тех стран, где низкая заработная плата. Другими словами, без оградительных мер со стороны государства, отечественные работники могут получать такую же низкую заработную плату, как рабочие менее развитых стран. 
9. Каковы основные инструменты торговой политики.
Протекционистская торговая политика проводится с помощью следующих основных инструментов: тариф или таможенная пошлина, импортные квоты, нетарифные барьеры, добровольные экспортные ограничения, экспортные субсидии и компенсационные пошлины, демпинг, антидемпинговые мероприятия. Тариф или таможенная пошлина. Это наиболее часто используемый инструмент в протекционистской торговой политике, который представляет собой акцизный налог на импортируемый товар. Если тариф вводится только для того, чтобы добыть деньги для государства, он называется фискальным. Если же тариф введен для сокращения или устранения импорта, то такой тариф называется протекционистским. Налог на импорт может взиматься различными способами. В этой связи выделяют стоимостной тариф и специфическую пошлину. Стоимостной тариф - это налог, представленный в виде процента от стоимости товара. Специфическая пошлина - это налог, взимаемый в соответствии с физической величиной импорта. Импортная квота. Это инструмент протекционизма, с помощью которого устанавливаются максимально возможные объемы импорта по специфическим статьям и за определенный период времени. Импортную квоту расценивают как более эффективный (по сравнению с пошлиной) инструмент сдерживания международной торговли, ибо она полностью запрещает импорт товара сверх определенного количества. Нетарифные барьеры. Это ограничения международной торговли с помощью системы "лицензирования" (приобретения лицензий на торговлю определенным товаром). Повышая цену лицензий и ограничивая их количество, можно эффективно ограничивать импорт того или иного продукта. К нетарифным барьерам относят также протекционистские инструменты, связанные с жестким бюрократическим контролем или с так называемыми "административными рогатками" в таможенных процедурах. Большие трудности импорту (в рамках нетарифных барьеров) создают неоправданные стандарты качества товаров и их безопасности.
Добровольные экспортные ограничения. Это инструмент ограничения экспорта на добровольных началах. Его цель - избежать более жестких барьеров. Экспортные субсидии и компенсационные пошлины. Это нетарифные инструменты торговой политики. С помощью экспортных субсидий симулируется продвижение товаров за границу с помощью государственных дотаций и льгот. Демпинг. Антидемпинговые мероприятия. Демпинг - это инструмент проведения протекционистской политики посредством международной ценовой дискриминации. Нарушение принципов свободной торговли посредством демпинга имеет место тогда, когда с помощью временного установления низких цен, происходит вытеснение конкурента с данного рынка. В последствии уровень цен восстанавливается или повышается. Этому демпингу следует противопоставить тариф в импортирующей стране. Но существует демпинг долговременный. Он имеет место тогда, когда низкие цены достигаются в результате действия принципа сравнительных преимуществ. Но и в этом случае могут быть введены антидемпинговые пошлины Они приносят выгоды импортирующей стране, заставляя импортера еще больше снижать цену. Действию так называемого долговременного демпинга может противостоять структурная перестройка экономики на основе принципа сравнительных преимуществ.
10. Каковы основные особенности торгово-экономических отношений развитых и развивающихся стран.
Особенности торгово-экономических отношений развитых и развивающихся стран могут быть сведены к следующим характеристикам:

•   развивающиеся страны остаются бедными, хотя их внешняя торговля растет;
•   сравнительное преимущество развивающихся стран, традиционно связанное с производством сырья, неустойчиво и быстро теряется;
•   развивающиеся страны обрели общий политический голос в ООН в частности, таких ее экономических структурах как ЮНКТАД (Конференция ООН по торговле и развитию).
11. Каковы основные этапы международной трудовой миграции?
Международное перемещение трудовых ресурсов в своем развитии проходит 4 основных этапа. 1 этап непосредственно связан с промышленной революцией, которая совершилась в Европе в конце ХVIII - середине XIX в. Следствием этой революции явилось то, что накопление капитала сопровождалось ростом его органического строения, который привел к образованию «относительного перенаселения», что вызвало массовую эмиграцию из Европы в Северную Америку, Австралию, Новую Зеландию. Это положило начало формированию мирового рынка труда. II этап охватывает период с 80-х годов XIX в. до 1 мировой войны. В этот период значительно возрастают масштабы накопления капитала, характерной чертой которого выступает усиление неравномерности этого процесса в рамках мирового хозяйства. Высокий уровень концентрации производства и капитала в передовых странах (США,Великобритания и т.д) обусловливает повышенный спрос на дополнительную рабочую силу, стимулирует иммиграцию из менее развитых стран (отсталые страны Европы, Индия,Китай и т.д.). В начале XX в. основную массу мигрантов составляла неквалифицированная рабочая сила. III этап охватывает период между двумя мировыми войнами. Особенно​стью этого этапа является сокращение масштабов международной трудовой миграции, в том числе межконтинентальной миграции и даже реэмиграции из классической страны-иммигранта - США Это было обусловлено следующими причинами: 1. Последствиями мирового экономического кризиса 1929-33 гг., про​явившегося в росте безработицы в развитых странах и необходимости ограничения миграционных процессов; 2. Замкнуто-тоталитарным характером развития СССР, который исключил его из круга стран-эмигрантов рабочей силы.
IV этап начался после II мировой войны и продолжается по настоящее время. Он обусловлен НТР, монополизацией международных рынков труда и капитала. Причины вызвавшие этот этап следующие: а) рост внутриконтинентальной миграции, в частности в Европе и Африке; б) возростание спроса на высококвалифицированные кадры; в) усиление государственного и межгосударственного регулирования трудовой миграции.
12. Каковы последствия международного перемещения трудовых ресурсов для страны эмиграционной.
В стране эмиграции.

а) снижение уровня безработицы и получение определенных доходов в виде иностранной валюты в результате денежных переводов эмигрантов. Эти переволы для многих государств составляют значительную часть валютных поступлений. При возвращении на родину мигранты привозят с собой ценностей и сбережений на сумму, примерно равную сумме их переводов.
б) при постоянной миграции создаются условия лишения страны квали​фицированной рабочем силы, потерь связанных с так называемой «утечкой умов». В этом плане наибольшие потери несут развивающиеся страны
В стране эмиграции в целом потери превышают выгоды Возможными ответными мерами правительства могут быть:
•   запрет эмиграции как таковой;
•   налог за «утечку умов»,
•   создание государством высокоприбыльных отраслей, осуществляющих экспорт рабочей силы.
13. Каковы последствия международного перемещения трудовых ресурсов для страны иммиграционной.
В стране иммиграции.

а) принимающая страна выигрывает за счет налогов, размер которых зависит от квалификационной и возрастной структуры иммигрантов. Так, высококвалифицированные специалисты, уже владеющие языком принимающей страны, сразу становятся крупными налогоплательщиками;
6) значительный доход приносит трансфер знаний из страны эмиграции. Так, в США 23% членов Национальной Академии наук, 33% лауреатов Нобелевской премии иммигранты;
в) иммиграция создает излишек рабочей силы, что дает возможность предпринимателям повышать конкуренцию на рынке труда, сдерживать рост зарплаты местных рабочих;
г) к отрицательным внерыночным эффектам, порожденными иммиграцией, относятся: социальные трения, обострение национальных проблем, преступность и т. д.
14. Каковы современные тенденции в развитии мирового товарного обращения?
Современные тенденции в развитии отношений международной торговли обусловлены современным состоянием общественного разделения труда в мирохозяйственной сфере.

В развитии мирового товарного обра​щения отчетливо наблюдается тенденция снижения значения традиционных единичных товаров и появление новых товарных форм: товар-группа; товар-объект; товар-программа.
Единичный товар наиболее распространен на ранних ступенях становления международной экономики. Эта разновидность товара завоевала широкую сферу распространения в связи с развитием международного разделения труда, усложнением и дифференциацией общественных потребностей. Однако, сегодня относительная зона единичного товара сужается.
Дальнейшая эволюция товарных форм связана не с единичным товаром, а с товаром-группой, товаром-объектом и товаром-программой.
Распространение товара-группы на мировых товарных рынках происходит по двум основным направлениям: рост ассортимента товаров, усложнение их потребительских свойств; объединение товаров в комплектные поставки.

Товар-объект - связан с созданием крупных предприятий различного назначения, реализуемых на мировых рынках
Товар-программа - связан с резко выраженным ростом наукоемкости с прорывом в области новых технологий. Этот товар начинается с идеи, которая в последствии стыкуется с необходимой материально-вещественной базой, трудовыми ресурсами, кредитно-финансовыми возможностями.
Сегодня на внутрикорпораци​онный обмен, т.е. на торговлю между предприятиями одной и той же транснациональной корпорации, которые находятся в различных частях света приходится более 1/3 мировых товарных потоков. За внутрикорпорационным обменом - будущее мироторговых отношений.
Появление новых товарных форм порождает возникно​вение новой роли услуг таких как  процесс софтизации, т.е. возрастании удельного веса информационных услуг. Возрастает значение кредитно-финансовых услуг. Это значение, как правило, связывают с продвижением на мировой рынок товара-объекта и товара-программы. Особое значение при движении такой товарной формы как товар-программа приобретают научно-технические, инжиниринговые и консалтинго​вые услуги.

15. Назовите основные институты, регулирующие международную торговую политику.
Основные институты, регулирующие международную торговую политику: ГАТТ/ВТО, ЮНКТАД, ЮНСИГРАЛ.
Генеральное соглашение о тарифах и торговле (ГАТТ/ВТО). Это многостороннее соглашение, включающее международные правовые нормы, принципы и правила, в соответствии с которыми регулируются торговоэкономические отношения между странами-участницами. ГАТТ вступило в силу в январе 1948 года.  С января 1995 года ГАТТ трансформировалось во Всемирную торговую организацию (ВТО). ВТО как правоприемник ГАТТ имеет собственный институциональный механизм, основным назначением которого является:
•   осуществление контроля за странами-участницами, которые взяли на себя определенные обязательства;
•   организация и проведение многосторонних торговых переговоров, на которых рассматриваются проблемы международной торговли.
Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД). Орган Генеральной Ассамблеи ООН, создан в 1964 г. В нее входят все государства-члены ООН Высшим органом ЮНКТАД является ее Сессия, которая созывается не реже, чем раз в 4 года. ЮНКТАД в отличие от других организаций занимается изучением и разрешением проблем   международной торговли в связи с ускорением экономического развития мирохозяйственной системы в целом и с учетом , интересов всех групп стран.
Комиссия ООН по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ). ЮНСИТРАЛ утвержден Генеральной Ассамблеей ООН в декабре 1966 г. с целью содействия прогрессивному согласованию и унификаций права международной торговли. 
Особое внимание в работе ЮНСИТРАЛ уделено подготовке единообраз​ных норм права в областях международной купли-продажи товаров, международных платежей, международного арбитража, международных морских перевозок.

16. Перечислите новые товарные формы, обращающиеся на мировом рынке.

Новые товарные формы обращаемые на мировом рынке следующие: товар-группа, товар-объект, товар-программа. Распространение товара-группы на мировых товарных рынках происходит по двум основным направлениям: рост ассортимента товаров, усложнение их потребительских свойств; объединение товаров в комплектные поставки. Товар-объект - связан с созданием крупных предприятий различного назначения, реализуемых на мировых рынках. Товар-программа - связан с резко выраженным ростом наукоемкости с прорывом в области новых технологий. Этот товар начинается с идеи, которая в последствии стыкуется с необходимой материально-вещественной базой, трудовыми ресурсами, кредитно-финансовыми возможностями. Появление новых товарных форм порождает возникно​вение новой роли услуг таких как  процесс софтизации, т.е. возрастании удельного веса информационных услуг. Возрастает значение кредитно-финансовых услуг. Это значение, как правило, связывают с продвижением на мировой рынок товара-объекта и товара-программы. Особое значение при движении такой товарной формы как товар-программа приобретают научно-технические, инжиниринговые и консалтинго​вые услуги.

